
 

 
 

 

 

 
当セミナーはこれからの会社を背負って立つ若手営業担当者及び新任営業担当者を対象に、 
トップセールスが必ず身につけている、営業の基本スキルをポイントを絞ってわかりやすく 
解説いたします。是非この機会にご参加いただきますようご案内申し上げます。 

 
※カリキュラムは一部変更することがあります。 

 

  ■講  師  … ＥＭＩコンサルティング 代表 福井 充雄 氏    
         【略歴】 
           監査法人、教育研修、経営コンサルティング会社を経て独立。 
            製造・卸・小売・サービス業と幅広い分野にわたり、組織改革、 
           経営計画策定、営業力強化等の経営コンサルティングを実施。 
    各種セミナー・研修講師としても活躍中で、“わかりやすく”を 
     モットーとした丁寧な指導には定評がある人気講師。         
       
   ■会  場 … 高槻商工会議所 ４階大ホール 

 

■対  象 … 若手営業担当者・新任営業担当者等  

      ※コンサルタント業・士業・講師業等及び個人でのご参加はご遠慮下さい 

  ■定  員 … ３０名（定員に達し次第締め切ります。） 

  ■受 講 料 … 会員 ４，０００円   一般 ８，０００円 

  （テキスト代・消費税込 ※当日会場へご持参ください） 
 
  ■申 込 み … 裏面の申込書にご記入の上、６月１２日（水）までにＦＡＸでお申込みください。 
           受講申込書を受理後、一両日中に当所より受講受付完了の通知書をＦＡＸ送信 
                   いたします。 
 

      主 催：高槻商工会議所中小企業相談所（担当：三浦） 
            〒569-0078 高槻市大手町３－４６ 

  ＴＥＬ：０７２－６７５－０４８４／ＦＡＸ０７２－６７５－３４６６ 
 
 
 
 
 

 

令和６年 

６月１４日（金） 

13:30～16:30 

 

    

営業担当者として身につけるべき基本スキルを徹底指導！ 

【5つのカリキュラム】 

 ①仕事に取り組むプロとしての意識付け 

 ②お客様に好かれる営業社員・嫌われる営業社員      

 ③ビジネスの本質・営業の本質を理解し、実践しているか 

 ④お客様との話しの進め方と情報収集（ヒアリング力） 

 ⑤お客様を買う気にさせる提案（セールストーク力）のポイント  



 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 

  

ＦＡＸ 

 

（０７２）６７５－３４６６ 

 
 

高槻商工会議所中小企業相談所 行 
 

 
【令和６年６月１４日（金）開催】 

                                                                       会員 ・ 一般 

 
 
    ■個人情報保護 … ご記入頂きました情報は、本講座にのみ使用致します。 
  ■当研修講座について、ご希望等ありましたら、下欄へご記入ください。 
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